CALENDRIER DES FORMATIONS INTER-ENTREPRISES
ATLAS SEMESTRE 2025

Activpartners

Nous vous préconisons de nous contacter au 01 44 72 86 85 afin de vérifier la disponibilité
des sessions indiquées dans ce calendrier

SEPTEMBRE OCTOBRE NOVEMBRE DECEMBRE

Formations Tarif HT Référence

Relations Commerciales

< L. . ICatalogue Activ'Partners : Outils
Développer sa stratégie commerciale 735,00 € de l'entreprise 8et9 16 et 17 3etd 8et9
Prospecter de nouveaux clients 661,50 (Catalogue Activ'Partners : Outils 11let12 9et10 6et7 4et5
P ! de I'entreprise
. . . . Catall Activ'Part : Outil . Lo
Professionnaliser sa démarche commerciale 992,25 ata °guede°|.:“:p:i: utts 2 et 3 + 3 octobre 7 et 8 + 5 novembre 3 et 4+ 3 décembre 8 et 9 + 6 janvier 2026
. . . . Catall Activ'Part : Outil
Gérer la relation client au quotidien 661,50 Atalogue Actlv Fartners : Outlls 18 et 19 16 et 17 13et14 1let12
de I'entreprise
. - . Catalogue Activ'Partners :
Maitriser le storytelling commercial 661,50 Outils de Ientreprise 4ets 17 et 18
Embarquer ses équipes dans sa stratégie commerciale 735,00 € Catalogue Activ Partners : 15et 16 13 et 14 20 et21 11let12
q quip! 8 ’ Outils de I'entreprise
. ICatalogue Activ'Partners : Outils
Gérer les grands comptes 735,00 € de l'entreprise 22et23 13 et14 24 et 25 8et9
< L. - ICatalogue Activ'Partners : Outils
Développer sa stratégie webmarketing 735,00 € de lentreprise 2et3 18 et 19
. N - . N . ICatalogue Activ'Partners : Outils
Intégrer |'expérience client a sa stratégie 735,00 € de l'entreprise 25et 26 15et 16




